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DIPLOMADO CREACION DE EMPRESAS DE DISENO, "

UNIVERSIDAD DE BOGOTA

JORGE TADEO LOZANO

OBJETIVOS

educacion.continuada@utadeo.edu.co

Conocer el mercado del disefio colombiano, sus particularidades y sus potenciales.
Lograr que cada participante disefie una estrategia competitiva dentro del mercado o nicho que considere

atractivo dentro de sus objetivos y fortalezas individuales.

Establecida la estrategia de mercado, convertir cada una de las tacticas a costos reales y realizables a corto
mediano y largo plazo, junto con indices de rentabilidad correspondientes.
Lograr que el participante, al final de los modulos, sea vendedor de soluciones practicas para sus clientes y

rentables para su propia empresa

CONTENIDO

Médulo |

Médulo I

Modulo Il

Disefo y Sociedad

El pensamiento basado en el disefio

Disciplinas de disefio y su insercion en la sociedad
Cultura de disefno en las empresas

Produccion de bienes y servicios

La Empresa y su Sistema Econémico

Contextos empresariales
Emprendimiento y su planificacion
Administracién y gestion del disefio
Etica y disefio

Aspectos legales

Mercadeo

Segmentacion de mercados - Mercado meta
Conductas del comprador en el mercado industrial y
en el mercado de consumo

Obtencién de Informacién y medicion de la demanda
Conceptos basicos de estadistica sus usos e
importancia

Objetivos de la investigacion a desarrollar y definicion
de las hipétesis

Como enfrentar la competencia

Analisis de las encuestas

Lineas de producto — Desarrollo de la oferta

Fijacion de precios

INSCRIPCION EN LINEA:

Modulo IV

Ciclo de vida del producto y la oferta del mercado
Analisis de las investigaciones - Proyecciones
Presupuesto de ventas

Procesos de comunicacion - Administracion de la
publicidad

Plan de mercadeo

Costos y Presupuestos

Balance general

Cuentas de contabilidad- Pérdidas y ganancias
Presupuesto de produccién y de gastos

Punto de equilibrio- Flujo de caja

Justificacién compra de equipos — Justificacion
cambio de equipos

Plan de inversion

Analisis de proyectos

La cotizacion

Este modulo contara con un software desarrollado
especialmente para el programa.

Médulo V

Ventas de Diseino

Taller 1 — Escuchar
Taller 2 — Dirigir

Taller 3 — Presentar
Taller 4 — Cierre de venta

www.utadeo.edu.co/programas/continuada/

Intensidad
120 horas

Fecha de inicio
19 de Abril de 2012

Horario

Jueves y viernes
7:00a.m.a 9:00 a.m. y
sabado de 8:00 a 12:00 m

Valor inscripciéon
$108.000

Valor matricula
$ 2.000.000

10% descuento egresados
de la UJTL.
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