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Y AHORA QUE?

s £11 UN e5ceNario en el que las exportaciones se
desploman por cuenta de la crisis petrolera, se hace nece-
sario repensar que y como vender en mercados externos.

cabe preguntarse: ;por qué si sc ha

que en el dltimo ano lega al 16.6%.
las ventas al exterior no reaccionan’?
Una de las razones tiene que ver con

generado una devaluacion del peso,

urante mucho
tiempo la eco-
nomia colom-
biana disfruto
de los tiempos
gozosos  rela-
cionados con el
auge del petro-
leo y la mineria, que hoy atraviesan
por una de sus mas severas crisis,
Todo por cuenta del fin de un ciclo
favorable de precios altos que gene-
ro muchas oportunidades.

Tanto asi, que la caida de las
exportaciones  correspondientes
a la industria extractiva supera el
48%. 1o que ha llevado a que ana-
listas s¢ pregunten como se supliri
ese vacio, a pesar de que el crudo ha
tenido un reciente repunte que no
iria mas alld de los US$45 por barril.

Respecto del comportamien-
to de las exportaciones en los dlti-

mos 12 meses a [ebrero, la caida fue
de 34.7%. tras venderle al mundo
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US$51.751 millones en 2015, frente
a US$33.811,1 millones en 2016.

Solo en [cbrero, las exporta-
ciones totales registraron una
caida de 27.7% a US$2.297 millo-
nes, cuando hace un ano Hegaban
a US$3.133 millones, segiin el
Departamento Administrativo
Nacional de Estadistica (Dane).

Y. sin duda. esto se¢ da en
un escenario de cambio hacia
un crecimiento proyectado mas
bajo (2.7% para este ano, scgtin
¢l Banco de la Repablica), lo que
propicia la contraccion de las
exportaciones, cuya situacion ha
sido infortunada por cuenta de los
paises veeinos. En medio de este
panorama, calificado como ‘turbu-
lento’ por especialistas, se espera que
Colombia no salga tan mal librada.

Tras un deterioro economico
mundial, la fortaleza del dolar frente
al peso (hasta hace poco) era la ten-
dencia en ¢l mercado. Sin embargo,
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que las ventas colombianas al exte-
rior van fundamentalmente a Estados
Unidos, Venczuela, Ecuador, Peri,
Chile y México,
que también han

El pais debe

sido  golpeados
buscarnuevos  (cxcepio Fstados
sectores que Unidos) por la
!je generyep crisis petrolera vy
IVIsas. Y 10s de las materias
empresarios primas.
deben aprender s P i
a (ubrirse un dolar ;|!ln para
frente al riesgo ]quu se d]x‘lp;n'_cn
cambiario. as exportacio-

nes. No hay suli-
cientes mercados
y los precios sc

cayeron”. alirmaba hace unos dias ¢l
presidente de Analdex, Javier Diaz,
antes de que ¢l precio del dolar se
cotizara por debajo de los $3.000.
Tambi¢n influye en que csas
exportaciones vayan a mercados
que estén menos devaluados que

DE VUELTA

Uno de los propadsitos del
Gobierno es que los empresarios
puedan encontrar informacion
sobre potenciales clientes en el
portal de Procolombia (www.proco-
lombia.co) y también captar a los
que hayan dejado de exportar.“La
idea es dar a las firmas los meca-

= nismos para que vendan al exterior

rapidamente (logistica, costos,
informacion comercial y clientes)”,
afirma Maria Claudia Lacouture,
presidente de Procolombia. [
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